
 

 

 

 

 

 

 

 

江苏云学堂网络科技有限公司 

 

企业详情 
企业官方注册名称：江苏云学堂网络科技有限公司                  

企业常用简称（英文）：Yunxuetang                                             

企业常用简称（中文）：云学堂_                                              

所属国家：中国                                                        

中国总部地址：苏州、北京双总部                                                      

网址：www.yxt.com                                                           

                  

所属行业类别：在线和移动学习                                                                 

在中国成立日期：2011.12.22                                                  

在中国雇员人数：1700余人                                                                                                 

 

业务详情 

1、主要客户所在行业：生命科学（如医药，医疗器械等）/汽车及零部件/零售

业与电子商务/机械制造/房地产业                                                                                                    

2、曾服务过的客户案例 

 

客户案例一： 

所提供的 

服务类别 

在线和移动学习(技术和平台) 

客户公司性质 外商独资 

客户公司行业 生命科学（如医药，医疗器械等） 

客户当时的需求 

该公司创立于1992 年，业务涉及地产、农业、物业、酒店、智慧餐饮等多

个领域。在过去的10年里，该公司的营收从 470+亿的规模迅速攀升至7800+

亿。2017年，该公司首次进入《财富》世界 500 强排行榜，并连续四年不

断提升排名。目前该公司位列147名，居全球房企第—。 

随着业态多元化，该公司各业务板块的专业人才需求渐增，传统的人才培

训系统的局限性逐渐凸显：业态多元化，专业人才缺口需求大；各业务培

训资源不均衡，人才战略落地效果不—；各板块和层级架构管控有待提升，

培训数据分散无法形成闭环等。 



具体服务内容 

 

云学堂针对该公司在线学习平台的现状，以及对地产、酒店、物业等多个

领域多种组织的管控需求，建立了以该公司集团为中心，支持多层级组织

管控， 数据统一入口、 统一管理的个性化培训系统一学习云3.0。学习云

3.0平台有8000+内部优质课程、 3000+行业领先课程并针对1000+ 岗位精

准配课，同时满足该公司培训、课程、考试、学习等多方面的需求。 

服务成果 

 

学习云3.0 实现了该公司培训学习与人才管理的协同，引入知识规划和管

理，使员工明确自已发展路径的同时，还能将内部资源得以沉淀、交互与

共享，实现企业学习的数字化转型。 

 

客户案例二： 

所提供的 

服务类别 

在线和移动学习(技术和平台) 

客户公司性质  

客户公司行业  

客户当时的需求 

该公司在全国拥有11大生产基地， 企业规模的扩大和人员的快速扩充对员

工业务技能的掌握带来了新的挑战；基于该公司全国招商的销售模式，需

要能够覆盖全国经销商人才的培养；响应公司“千人人才战略规划”，需要

加速培养—批管理、科技、销售人才，以及基层骨干员工；该公司数字化

学习平台"E方” 对员工在学习平台的学习效果、学习习惯、学习资源仍缺

少有效的效果数据追踪。 

具体服务内容 

 

在数字化学习平台"某方”的建设过程中，该公司首先解决了资源难题。随

后，云学堂帮助该公司实现更强大的平台功能，以及完备的数据管理。目

前该公司巳形成了独有的数字化学习平台运营模式，学习平台月登陆比率

达到 92%,使用率达 91%, 效果非常显著。 

服务成果 

 

该公司“某方”数字化学习平台的运营数据非常可观，未来该公司期待数

字化学习能够为员工成长带来更多惊喜，同时希望能够借助云学堂的核心

产品“智能教练”助力业务人员掌握场景化的专业拜访技巧，强化知识应

用，对医药代表培训效果的追踪产生积极作用。 

 

客户案例三： 

所提供的 

服务类别 

在线和移动学习(内容) 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 快速消费品 

客户当时的需求 

该公司创立25年至今，一直坚持突破创新的发展模式，因此对各梯队优秀

人才的需求持续增加。在该公司的创新发展模式下，为使管理者能够跟上

组织的发展步伐，对管理人才梯队的建设尤为重要！以组织发展为最终目

标，把握影响发展的关键短板，塑造强有力、可接续的管理人才梯队。 

培养一批明战略、促创新、强管理、精专业的优秀管理队伍。帮助经理级

管理者尽快完成角色认知的转变，提升团队管理与沟通协作能力，达到以

点带面的效果，促进业绩高效达成 

具体服务内容 

 

针对该公司对新晋管理者的能力需求以及对能力提升面临的问题，云学堂

量身设计了新经理启航项目，通过线上学习管理着的角色认知、团队管理、

部门沟通、绩效提升、目标管理等实现基本理论认知。并通过实践作业来

提升学习转化。同时开展两期线上直播课程，目的讲线上学习部分的巩固

以及问题的解决。通过线上学习直播辅导的筛选后，开展为期两天的线下

反转课堂，利用研讨共创等形式来讲方法工具落地。 



服务成果 

 

线上学习总体完成率超过98%，返岗实践作业完成率64%，直播互动超过1000

次以上，线下反转出勤率超过85%，满意度调查得分超过9.9分。 

 

客户案例四： 

所提供的 

服务类别 

在线和移动学习(内容) 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 快速消费品 

客户当时的需求 

随着该集团1+2战略的推进，直播业务逐步成为了该集团增长的重要载体。

为了更好地打造全方位、多渠道、覆盖面广的直播营销体系，构建从集团

到省总到品牌服务商再到导购的直播下沉梯队，该集团成立了全资MCN公司

——欧立氪（广州）数字营销有限公司，全面承接该集团直播业务落地及

集团直播人才的培育工作。 

 

为配合集团，构建该集团专业化主播团队，欧立氪与云学堂共同打造了该

集团直播销售员资格认证项目，旨在建立该集团自有流量生态和直播体系，

形成生态闭环，推动该集团的直播业务向更精细、更专业、更多元化的方

向发展，加速该集团新零售业务的转型。 

 

具体服务内容 

 

打造属于该集团的专业直播销售团队，推动直播业务更精细、更专业、更

多元： 

1、有权威授证 

自身专业主播能力提升，更系统、全面、深入掌握直播主播技能，且完成

岗位专业认证 

2、能持续复制 

作为首批培养人员，肩负集团直播赋能转化的任务，作为种子选手实现内

部转训 

通过8周训战结合的特训营，体系化培养学员直播营销相关知识与技能，让

学员从“学习新知”到“实战练习”完成学闭环，从而为集团培养一支具

备专业能力与国家授证认可的直播销售员队伍。 

服务成果 

 

1.一套可传播和沉淀的直播销售员的知识工具 

2.一支具备专业能力与国家授证认可的直播销售员队伍 

3.一套可复制的学习项目方案 

4. 内部人才迭现 

一期全体位学员从5月31日起全程参与2021新立量该集团《直播销售员资格

认证特训营》为期60多天的线上学习之旅。 

本次特训营联合云学堂共同推出，学习项目第一阶段学习新知开设7大模块

线上课程、3场直播课程、1场在线认证考试；第二阶段实战练习累计开展

21场知识分享，15场直播实战。 

累计完成820分钟线上课程学习与直播课程学习，社群内127次学习心得&

笔记互动分享，最大程度的使学员完成了从学习新知到实战练习的整体突

破与蜕变。 

现在已连续开展4期！ 

 

 

档案内容更新于2022年10月 


